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PODNIKANIE

G rubrika pre malé a stredné firmy ————

HOSPODARSKE NOVINY

Znacka Skridplech prenika do cudziny

,Podnikanie je ako 3pirala,
po ktorej, ak nechcete pad-
nat, musite zakonite len stu-
pat,” hovori jeden z majitelov
firmy M a M Slovakia, Jaro-

slav Maslen.

SUCCESS STORY

Aj ked banskobystrickd firma
M a M Slovakia existuje na sloven-
skom trhu len treti rok, neznamend
to, Ze jej majitelia, bratia Jaroslav a
Pavol Maslenovci, sti zaciato¢nici. Po
ukonceni technického vzdelania sa
obaja v roku 1992 zamestnali vo fir-
me svojho otca, ktory ako Zivnost-
nik zacal podnikat v zdmo¢nickej
vyrobe uZ v roku 1988. Otec pre svo-
ju mald prevddzku neustéle potre-
boval nakupovat hutny materidl.
Bratia sa tak rozhodli v rdmci otco-
vej firmy prevddzkovat obchod so
zeleziarskym tovarom. Postupne sa
zacali orientovaf len na obchod s
plechmi, pri¢om hladali odberatelov,
ktorf by mali zdujem hlavne o fina-
lizované vyrobky.

Na viastnych nohach

Ked sa otcova firma preorientova-
la takmer vylu¢ne na vyrobky z hli-
nika, hlavne na reklamné nosice,
padlo rozhodnutie zaloZit Gplne no-
vi firmu na spracovanie plechu. A
tak v roku 2003 vznikla spolo¢nost
s ru¢enim obmedzenym M a M Slo-
vakia. Potenciél videli najma v fahkej
stre$nej krytine, ktord sa dovtedy na
Slovensko dovdzala a pre bezného

Skridplech

Prevadzka spolocnosti M a M Slovakia.

spotrebitela bola cenovo nedostup-
nd. Dali dokopy vsetky firemné i
osobné peniaze a kapili jednoduché
mechanické ohybacky plechov. Po-
stupne pribudli jednoduché klam-
piarske vyrobky - stre$né Sablony,
odkvapové systémy a iné doplnky.
Hned v prvom roku podnikania vy-
robili vy$e 300-tisic Stvorcovych met-
rov krytin a trzby presiahli 50 mi-
libnov kortdn.

Zrod znaéky Skridplech

Osobné ambicie oboch bratov
vsak siahali este dalej. Vysledkom
bol kompletny stre$ny plechovy
systém. ,,Nasou snahou vsak ne-
bolo vyrdbat produkty len z
oby¢ajného pozinkovaného ple-
chu, ale aj z novinky na sloven-
skom trhu - z plechov s lakoplas-

www.skridplech.com
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Snimka M a M Slovakia

tovou povrchovou tpravou. Vtedy
padlo rozhodnutie vytvorit znacku
Skridplech, ktort sme si zaregis-
trovali na Urade priemyselného
vlastnictva. Zamer sa vydaril aj s
pomocou producenta tychto ple-
chov, U.S. Steel Kosice,” spomina
Jaroslav Maslen.

O vyrobky bol na trhu zdujem a
firma zakrdtko nedokézala rastici
dopyt uspokojit. Na vyrobu celého
sortimentu plechovych krytin, tra-
pézovych plechov a zvodovych sys-
témov im jedna linka nestacila. Zo-
hnat niekolko miliénov na dalsiu
linku sa v8ak bez cudzich zdrojov
nedalo.

Banky im nedoverovali

Bratia sa obrétili na niekolko
bank, no beztispe$ne. Odpoved

znela: ,,Ste na trhu kratko a nema-
te Ziadnu histériu.“ Nakoniec im

- pomohla banskobystrick4d pobocka

Slovenskej zdru¢nej a rozvojovej
banky. Patmiliénovy tver, na kto-
ry zalozili vSetok svoj osobny ma-
jetok, v8ak na prefinancovanie 12-
miliénovej investicie nestacil. Po
nédro¢nych rokovaniach sa so za-
hrani¢nym vyrobcom technol6gie
dohodli, Ze chybajticu Cast splatia
plechmi a streSnymi systémami,
vyrobenymi na novej linke. ,,Bolo

. to neskuto¢né Stastie a fakt, Ze sa

ndm bez velkych zdruk podarilo
zrealizovat nasu predstavu, dosial
povaZujeme za zdzrak. Do roka po
nainstalovani novej linky sme za-
vazok voc¢i doddvatelovi splnili,“
hovori Jaroslav Maslen. Firma tak o
svojej Zivotaschopnosti presvedcila
aj banky. Vlani ju oslovila Tatra
banka, s ktorou sa dohodli na spo-
lupréci.

Maslenovci v tomto roku otvorili
dve obchodné prevddzky v Kosi-
ciach a v Bratislave. Dostali sa tak
blizsie k zdkaznikom. Redlny je aj
zamer otvorit prvi obchodnt pre-
vadzku v zahrani¢i. V blizkej bu-
dticnosti zamyslaja rozsirit a zmo-
dernizovat vyrobné priestory, na
¢o chct vyuZit aj peniaze z euro-
fondov. ,,V rdmci programu pre ma-
Iych a strednych podnikatelov
SISME sme odovzdali projekt na
ndkup technolégie vyroby trapé-
zovych plechov. V jtni by sme sa
mali dozvedief, ¢i budeme tspes-
ni,“ pokracuje Jaroslav Maslen.

M a M Slovakia ddva pracu
trom desiatkam [udi. KedZe ka-
pacitu novej technolégie zatial
vyuziva priblizne len na 30 per-
cent, obracia svoj zrak za hrani-
ce Slovenska. UZ dnes dodava pd-

Banka musi projektu verit

Dusan Gajdos, riaditel Obchodného
centra Tatra banky v Banskej Bystrici

Koncom minulého roka Tatra
banka oslovila firmu M a M Slo-

vakia s ponukou na rozsirenie:

spolupréce, ktord sa dovtedy ob-
medzovala len na platobny styk.
Banka poznala prdcu bratov
Maslenovcov, ktori dokdzali vy-
uzit potencidl trhu s lahkou
stre$nou krytinou. Zacali ju vy-
rdbat na mechanickych ohybac-
kach plechu, predévat prostred-
nictvom stavebnin po celom
-Slovensku a tispe$ne tak konku-
rovaf drah$im zahrani¢nym vy-
robkom.

Tatra banka vedela, Ze firma
Casto nedokédze uspokojit s po-
uZivanymi technolégiami rastu-
ci dopyt. Hoci spolo¢nici vloZili
do kipy kompletnej linky na vy-
robu stre$nej krytiny a trapézo-
vych plechov vsetky svoje fi-
nancie, stéle to nestacilo na po-
krytie celého zdmeru. Slovenska
z4ru¢nd a rozvojova banka im
cez svoj program podpory zaci-
najucich podnikatelov poskytla
tver na ndkup potrebnej tech-
nolégie, pricom spolo¢nici ne-
véhali zalozif stikromny majetok
v prospech banky.

Ked spoloé¢nici prezentovali
z4ujem o kipu dal$ej vyrobnej
linky, Tatra banka im pontkla

tinu svojich produktov pod znac-
kou Skridplech do Madarska a
desat percent do Ceskej republi-
ky. ,Mienime preniknut aj do
Srbska, Rumunska a postupne i
do ostatnych §tatov EU. Export
tychto vyrobkov je podmieneny
certifikciou, ¢o je ndro¢né nie-

strednodoby
splatkovy
dver, ktory
bude firma
splacat z vy-
konov reali-
zovanych
prave na no-

: vom zariade-
Dusan Gajdos nji.

Rast vyro-
by so sebou priniesol i vyssie fi-
nancéné ndroky na zdsoby
vstupného materidlu ako i na
pobocky firmy. Chybajtci pre-
vadzkovy kapitdl preto spoloc-
nici vyrie$ili kontokorentnym
tuverom. Vyrie$ili tym ¢asovy
nestilad medzi ndkladmi na vy-
robu a budicim predajom.
Komplexnym financovanim, v
tomto pripade kombindciou
splatkového a kontokorentného
tveru, tak banka pomohla ma-
jitefom financovat investiciu do
novej linky a zdroveri elimino-
vat népor na prevddzkovy kapi-
tal. Banka sa pritom neopierala
len o relativne kratku finan¢nu
histériu firmy, ale najmd o dob-
re a zrozumitelne formulované
zamery spolo¢nikov.

Success story spolo¢nosti
M a M Slovakia dokazuje, Ze aj
relativne krdtka histéria firmy,
ak je poruke dobry ndpad, ne-
musi byt prekdzkou.

len finané¢ne, ale aj administra-
tivne. Musime to v$ak zvlddnut,
pretoZe bez expanzie by bola bu-
ditcnost firmy neistd. Podnikanie
je ako $pirdla, po ktorej, ak ne-
chcete padnif, musite zdkonite
len stapat,“ uzavrel Jaroslav Mas-
len.




